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主催：日本の中小企業を元気にする会（岩手支部）

2018年4月24日（火）

15:00～17:45（受付14：30～）

日程 リリオ ２階カルチャールーム
（盛岡市大通1丁目11番8号）

会場

限定
１０社様

お申込みは裏面へ

第
一
講
座

テーマ

内容

“忙しい”が口ぐせになっている社長のための
経営計画による

「時間の最も有効な使用法」

●社長の最重要な仕事がわからない…

●何を優先すべきかわかっているが、忙しくて時間がない…

●儲かっている会社と儲かっていない会社の社長の違いとは… ？

気づき、意識が変わり、経営者としての時間が動き出す…

そして… 会社のPDCAが回りだし… 高収益型事業構造への変革!!

社長としての時間が増え、人生が変わる!!

経営の課題を理解し、解決するための一歩が踏み出せます!!

ソニー生命保険株式会社
新宿ライフプランナーセンター

第3支社

コンサルティングライフプランナー

ファイナンシャルプランナー

越戸沢 尋行

【特別ミニセミナー】 目からウロコ…「利き脳」とは…

「ヒト」の悩みの８割は対人関係にありと言われています…
コミュニケーションギャップの原因はここにありました！

内容Ⅱ

内容Ⅰ

「地方創生」を支える地元優良企業の事業承継
～社長、我が社は本当に継ぎたいと思われる会社ですか～

「お金」と「人」に関する悩みから解放された本業に専念できる環境づくりと、

社長のビジョン達成を実現する

財務、税務、労務コンサルティングにおける豊富な実績の中から、資金繰りや人の悩みを

劇的に改善し、利益を最大化する方法を提供する専門家集団です。

“経営計画書”と収益構造改革で強い会社
をつくる方法

2018年度テーマ：事業承継（企業価値を高め、商売繁盛の仕組みをつくり事業を継続する）

・「地方創生と企業が果たすべき責任」

・日本の企業分析と経営問題抽出

・事業承継本質論（為すべき事業承継）

・４つの事業承継問題

・企業を強くするとは…

・「ロケット理論」「コクピット経営」

合同会社

NCGコンサルティング代表
経営計画コンサルタント

鈴木 陽介



お申込み専用ＦＡＸ番号 ０１９－９０３－０３７１
下記の必要事項にご記入いただきましたら、ＦＡＸにて申込用紙をお送りくださいませ。

なお、お申込を頂戴した方には、受付確認後、受講票をお送りさせていただきます。

ご記入いただきました個人情報は当会主催セミナー関連以外には使用致しません。

また、管理は厳重に行い、第三者への開示等（法的義務に伴う要請を受けた場合を除く）は一切致しません。

貴 社 名 代表者様名
（ご参加者名）

所 在 地

〒

お電話番号 ９９９－９９９９ － ９９９ ＦＡＸ番号 ９９９－９９９９ － ９９９

【締切：４月２２日（日）１７時迄】

〒020-0866

盛岡市本宮二丁目５－１

佐藤税理士法人内

ＴＥＬ：019-635-3155

ＦＡＸ：019-903-0460

E-mail：info@za-nt.co.jp

日本の中小企業を元気にする会・岩手事務局

４月２４日（火）1５:00～1７:45（受付1４:30～）日程

コミュニケーションギャラリー リリオ 2階カルチャールーム

(〒020-0022岩手県盛岡市大通一丁目11－8 TEL： 019-623-2520 FAX：019-623-7135 

http://www.odori.or.jp/lirio/)

会場

講師紹介

合同会社NCGコンサルティング代表
経営計画コンサルタント、愛家族税理士の会会長

鈴木 陽介（すずき ようすけ）

（プロフィール）
フットサルＦリーグでプレー、選手引退後
セカンドキャリアとして税理士を志す。
徹底的な効率化と朝の時間の有効活
用により、働きながら短期間で税理士
資格を取得。経営計画書に出会い、
金・コネ・お客様・・・何もない状態で独
立開業。経営計画に特化し、原理原則にのっとった正しい
経営を自らが実践することで安定成長中。
志の高い会計人が集まる「会計事務所維新の会」で三英
傑の一人と呼ばれる。
経営計画書の作成指導実績は北東北Ｎｏ．１。
志は「日本中の中小企業を元気にする」こと。

ソニー生命保険株式会社
新宿ライフプランナーセンター第３支社
コンサルティングライフプランナー
ファイナンシャルプランナー

越戸沢 尋行（おっとさわ ひろゆき）

（プロフィール）
1975年岩手県盛岡市出身。
飲食業界数社において、店長・マネージャー
として新規店舗立上げ、店舗運営・育成等
チームビルディングに多く関わる。
ヘッドハンティングによりソニー生命保険株式会社にて
ライフプランナーとして生命保険販売を業務とする。
主な業務提携先は士業、金融機関、不動産、住宅メーカー
等。個別相談案件は年間平均１００～１２０世帯。
最近は法人に対する財務コンサルティングがメイン。
運用と調達を最適化し、黒字を最大化する活動を行っている。

コンサルティング実績

●電気工事業（年商５億円）
●ＩＴベンチャー企業（年商２０億円）
●飲食店経営会社（年商２億円）
●木材製造（年商２億円）
●医療法人（年商４億円）
●食品卸売業（年商２億円）
●調剤薬局（年商７億円）

他現在もコンサルティング中の会社多数

講演・セミナー実績
●経営者のための「黒字最大化セミナー」
●経営者のための「資金繰り改善セミナー」
●経営者のための「売上アップセミナー」
●経営者のための「社会保険料を賢く節減する４つの手法セミナー」
●営業マンのための「営業技術習得セミナー」
●従業員のための「マネーセミナー」
●士業のための「新規見込客開拓セミナー」
●プロセールスマンのための「成功の技術セミナー」
●働く女性のための「マネーセミナー」
●住宅ローンセミナー、借換えセミナー
●「これからの日本における賢い住宅購入術セミナー」
●新入社員向け「ライフプランセミナー」
●定年退職者向け「シニアライフプランニングセミナー」
●ライフプランニング授業（中学・高校・大学）
７年間で６０回以上のセミナー実績を持つ

【個人情報の利用について】ご記入いただいた個人情報については、
セミナー等当社が有益と思われる情報等のご案内のために利用させて頂くことがありますが、それ以外に使用することはありません。

SL18-4220-0026

参加費 3,000円（当日お支払い頂きます）


